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MURCIA.-Ruiz Abellán considera que el turismo residencial es 
"un complemento al hotelero" 
 
MURCIA, 4 (EUROPA PRESS).- El consejero de Turismo, Comercio y Consumo, José Pablo Ruiz 
Abellán, manifestó que "la actividad turística de la Región de Murcia está creciendo de forma 
importante, y está muy preparada para cualquier tipo de turismo", refiriéndose al turismo 
residencial, que "es un complemento al hotelero". 
 
 
Europa Press 
04/01/2006 (18:51h.)  

Ruiz Abellán hizo estas declaraciones a raíz de un informe de Exceltur, la asociación impulsora de la excelencia 
turística, que señala que "el boom urbanístico del litoral mediterráneo está ahuyentando a los turistas", al 
tiempo que añade que "se triplicará el consumo de agua y energía y se producirá una masificación en las 
playas".  

Así, el consejero apeló a otro informe, el del BBVA, "que dice todo lo contrario", y apunta que "el turismo 
residencial aporta un crecimiento del 11 por ciento económicamente a la actividad turística, a nivel nacional". 

No obstante, apuntó "la Comunidad Autónoma apuesta por una actividad turística con un componente hotelero 
importante". De hecho, recordó, "la iniciativa más importante de la Comunidad es un gran complejo turístico-
hotelero de Marina de Cope". 

De igual forma, señaló que "independientemente de la idea de turismo en la Comunidad, creo que no debemos 
desaprovechar el momento económico de la Región, y el potencial de la construcción", así como aseguró que 
"no hemos visto en la Región una merma del turismo por causa de la construcción". 

Por su parte, el presidente de la Federación Regional de Empresarios de Hostelería de Murcia (Hostemur), 
Inocencio Piernas, reconoció que "nosotros teníamos una opinión quizá errónea de los resort" y "el otro día nos 
dimos cuenta que es un sector muy hotelero, que diferencia la venta de casas y apartamentos de este sector", 
por lo que es "un complemento". 

En este sentido, el presidente del Consorcio Hotelero de Murcia, Jesús Pacheco, diferenció el hecho de que "a 
veces, bajo la capa de turismo, se venden diversos productos que no lo son", y reconoció que "en el sector 
residencial hay un componente inmobiliario muy grande, pero para el sector turístico esa persona va a 
consumir en restaurantes y bares". 

Así, comentó que "lo que hay que hacer es ofertar supermercados, restaurantes y demás establecimientos 
fuera de esos complejos, lo suficientemente atractivos para que los residentes salgan de las urbanizaciones". 
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